Krise als Chance !

Fehlende Mittel fir Investitionen, ungeniigende
Sicherheiten und hohe Liquiditatsbelastung durch
Zinsen und Tilgungen machen Handelsunterneh-
men oft handlungsunfahig.

Nicht selten werden Schuldenberge bis in’s Ren-
tenalter und/oder bis zur Regelung der Unterneh-
mensnachfolge mitgetragen.

Und die wenigsten Berater- gleich welcher Prove-
nienz- haben Erfahrungen mit der Durchfiihrung
wirksamer Sanierungsmafnahmen.

Insolvenz vermeiden !

Durch sein Handels-Know-how und seine speziel-
len Erfahrungen in Sanierungsprojekten ist der
Spezialist der BBE in aller Regel in der Lage,

- die privaten Vermdgenswerte zu erhalten,
- die Insolvenz zu vermeiden und

- das Unternehmen im Rahmen eines au-
Rergerichtlichen Planverfahrens umfang-
reich zu entschulden.

Zusatzlich muss das Unternehmen im Rahmen
einer Restrukturierung auf den zukunftigen Markt
ausgerichtet werden.

Agieren statt reagieren!

Was macht die BBE Handelsberatung anders
als viele andere Beratungsgesellschaften?

Sie begleitet die notwendigen Sanierungsmal3-
nahmen bis zur Wiederherstellung der vollstandi-
gen Wirtschaftlichkeit des Unternehmens.

Sie begleitet alle wichtigen Abstimmungs-und
Verhandlungsgesprache (z.B. mit Banken ) wah-
rend des gesamten Sanierungsprozesses.

Sie kann haufig drohende Zwangsmallnahmen
(Kontopfandungen, Zwangsverwaltungen,
Zwangsversteigerungen) verhindern helfen.

Die Verwertung privater Vermdgenswerte (wie
z.B. Immobilien) kann durch kompetente Bera-
tung oft vermieden werden.

Ablauf der Beratung

1. Analysephase
Unverbindliches Gesprach mit dem Unternehmer
vor Ort

Analysebericht mit Zielvereinbarung

2. Prufung der Sanierungsfahigkeit und Liquidi-
tatssicherung

Prasentation der Analyseergebnisse

Verhandlungen zur Wiederherstellung der Wirt-
schaftlichkeit

3. Begleitung bei der Umsetzung
Permanente Aktualisierung der Planvorgaben;
Installation eines Frihwarnsystems

Begleitung des Unternehmers bei der Umsetzung
von MarketingmafRnahmen.

BBE ¢

Handelsberatung

Ich bin interessiert an:

O einem unverbindlichen Kontaktgesprach
O einer Beratung zu Turn-around und Sanierung

O weiteren Beratungsangeboten zum Thema:

O Bitte nehmen Sie Kontakt auf

Firma

Ansprechpartner

Adresse

PLZ, Ort

Telefon

Datum, Unterschrift

Bei Interesse faxen Sie bitte das vollstandig aus-
gefiillte Formular an: 089 / 551 18 153 oder
schicken Sie uns ein Email an: info@bbe.de

Zur Vereinbarung eines Termins setzt die BBE
sich telefonisch mit lhnen in Verbindung.




Ihr Nutzen: Handelsberatung

Branchenberatng

Vermeidung eines Insolvenzverfahrens

Kosteneinsparungen bereits in der Analyse-

phase Turn-around und
Liquiditatssicherung wahrend des Sanie- .
rungsprozesses San ierung

Prozessbegleitung wahrend der gesamten

Dauer der Sanierung ‘
Langzeitbetreuung (optional) je nach Ziel-

vereinbarung

Handelsberatung

In aller Regel erhebliche Reduzierung der
Verbindlichkeiten

Entlastung der Nachfolger von Altschulden

Erfahrung des BBE Beraters als glaub-
wiurdiger und kompetenter Partner im Sanie-
rungsprozess

lhre Investition:

Ihr Fachberater:

- . BBE Berater Wolfgang Groll
unverbindliches und honorarfreies Erstge- Schuldner- und Insolvenzberater
sprach mit dem Unternehmer vor Ort. Ledig-
lich Ubernahme der Reisekosten nach Pau-

schalen gemaf individueller Vereinbarung. BBE Handelsberatung GrmbH

Brienner StralRe 45

Nach dieser Analysephase konkretes Ange- !
80333 Munchen

bot tUber weiterfihrende BBE- Leistungen

(in Modulen abrufbar) und anfallende Hono- Telefon 089 /55118-144
rare. Telefax 089 /55118-153
Berucksichtigung aller Méglichkeiten der E-Mail info@bbe.de
Bezuchussung der Beratung (bis zu 65% Internet www.bbe.de
Forderung)

Handeln Sie richtig

— o

Handelsberatung




