+++ Management Circle Exklusiv-Seminar +++

Zeigen Sie Gesicht im Wettbewerb!

Revitalisierung von
Shopping-Centern

Wirtschaftliche, technische und rechtliche Optimierungsméglichkeiten

Bringen Sie lhre Inmobilie auf Erfolgskurs! lhre Experten:

« Erkennen Sie zukunfistréchtige Handels- | Dr. Angelus Bernreuther
konzepte und funktionierende Strukturen _ BBEbHandeIsberatung

GmbH

= Analysieren Sie aktuelle Verbraucher-
tendenzen und deren Implikationen auf lhre Lutz Grundmann
Immobilie s®¥ Behr Grundmann

“i}_ & Associates

= Bestimmen Sie den optimalen Branchenmix

fir lhr Shopping-Center Q Thomas Elsner

Lenz und Johlen Rechts-

= Identifizieren Sie energetische Verbrauchs- anwilte Partnerschaft

schwerpunkte und architektonische
Schwachstellen

= Senken Sie lhre Betriebskosten durch intelli-

gente Netze und eine optimale Beleuchtung thre Vorteile:

 Erfahrenes und inter-
disziplinares Expertenteam

v Workshop mit Fallbeispielen

.« axe . . und Diskussionsrunde
= Setzen Sie Mieterh6hungen bei  Wichfiges Know-how

Revitalisierungen rechtssicher durch o

lhr Termin:

rfolg durch ®
| MANAGEMENTCIRCLE
28. September 2010 in Frankfurt/M. BILDUNG FUR DIE BESTEN

=« Erfahren Sie, welche Maglichkeiten lhnen
eine Zertifizierung nach DGNB bietet

Melden Sie sich jetzt an! Telefon-Hotline: 0 61 96/47 22-700



Revitalisierung — lhre Chance in wirtschaftlich
angespannten Zeiten!

Altere Shopping-Center stehen zunehmend unter enormen
Wettbewerbsdruck. Denn weiterhin entstehen neue, scho-
nere und gréfBere Einkaufszentren in den deutschen Stad-
ten. Wie halten Sie lhr Shopping-Center fir die Kunden
attraktivé Wie konnen Sie die Rentabilitat der Immobilie
auf Kurs halten? Und wie beugen Sie Uberalterungser-
scheinungen vor?

Steht ein neues Einkaufszentrum im Wettbewerb zum
eigenen Bestand, sind haufig eine sinkende Kunden-
frequenz und damit sinkende Umsétze die Folge. In
ndchster Konsequenz fallen die Mieten und die Rendite.
In der Revitalisierung liegt die Chance des Handels-
immobilienmarktes.

Damit Sie Ihr Shopping-Center nicht abschreiben missen,
ist ein optimiertes, zukunftsféhiges und dem Markt ange-
passtes Inmobilienkonzept unabdingbare Voraussetzung.

Unser interdisziplindres Expertenteam zeigt lhnen die
entscheidenden Stellschrauben auf, an denen Sie drehen
missen, um lhre Shopping Center wieder auf Erfolgskurs
zu bringen.

Kompakt an einem Tag vermittelt, lernen Sie:
welches die Handelskonzepte der Zukunft sind
wie Sie das Potenzial eines Standortes besser
ausschopfen
die Gegebenheiten des Marktes besser einzuschétzen
lhre Immobilien energetisch und nachhaltig zu
optimieren
architektonische Schwachstellen zu analysieren und
abzubauen
wie Sie durch intelligente Netze Betriebskosten
einsparen
Mieterhéhungen rechtssicher durchzusetzen

lhre Seminarleiter sind Experten auf dem Gebiet der
Revitalisierung von Shopping-Centern. Sie zeigen

lhnen Optimierungsmdglichkeiten aus wirtschaftlicher,
technischer und rechtlicher Sicht auf. Damit erhalten Sie
interdisziplindres Fachwissen und den ganzheitlichen Blick
auf Ihre Immobilie.

Rufen Sie mich bitte an oder schreiben Sie mir eine E-Mail.

Gerne berate ich Sie persénlich und beantworte lhre
Fragen zur Veranstaltung.

Gitta Holzer

Konferenz Managerin

Tel.: 0 61 96/47 22-621

E-Mail: hoelzer@managementcircle.de

www.managementcircle.de/09-65788

ist Leiter BBE Standortforschung der BBE Handelsberatung
GmbH in Minchen. Schwerpunkte seiner Tatigkeit sind

die Erstellung branchenibergreifender Markt- und Stand-
ortanalysen sowie die Beurteilung der rechtlichen Ver-
traglichkeit von Vorhaben. Des Weiteren erarbeitet Dr.
Angelus Bernreuther Nutzungskonzepte fir Neuplanungen
und Revitalisierungen und verantwortet das Research im
Bereich Struktur- und Marktdaten des Einzelhandels. Davor
war er als wissenschaftlicher Mitarbeiter am Lehrstuhl Wirt-
schaftsgeographie und Regionalplanung an der Universitét
Bayreuth tatig. Dr. Angelus Bernreuther ist Autor zahlreicher
Verdffentlichungen.

ist Fachanwalt fir Bau- und Architektenrecht und Partner
der auf 6ffentliches und privates Bau- und Immobilienrecht
sowie offentliches Wirtschaftsrecht spezialisierten Sozietét
Lenz und Johlen in Kéln. Thomas Elsner ist auf Fragen des
zivilen Baurechts, des gewerblichen Mietrechts und des
Vergaberechts spezialisiert. Er berdt 6ffentliche und private
Auftraggeber, Bauunternehmer und Planer sowohl bei der
Vergabe als auch bei der Vorbereitung, Gestaltung und
Abwicklung von Bauvorhaben. Thomas Elsner ist zudem
Autor des inzwischen in 2. Auflage im Carl Heymanns
Verlag erschienenen Buches ,Bauvertrage gestalten”.

Dipl.-Ing. Architekt, ist Partner bei der Architektur- und
Ingenieurgesellschaft Behr Grundmann & Associates (BGA).
BGA unterhalt Biros in Leipzig und Kiew/ Ukraine. Mit
einem Partnerschaftsbiiro ist BGA in New Delhi/ Indien
vertreten. Behr Grundmann Associates ist spezialisiert auf
Bauten fir den Handel und zertifiziert Handelsbauten ent-
sprechend dem ,Deutschen Gitesiegel fir Nachhaltiges
Bauen” - DGNB. Lutz Grundmann verfigt iber umfang-
reiche Berufserfahrung im In- und Ausland mit Planungen
in Grof3britannien, Ukraine und Kasachstan. Seine Vor-
tragstatigkeit im Ausland fihrte ihn nach Moskau, an die
Universitat Almaty und Kiew. Lutz Grundmann publizierte
Fachbeitrage zum Thema Revitalisierung in dem Standard-
werk ,Shopping Center Handbuch” und veréffentlicht re-
gelmaBig im Magazin des ,German Council of Shopping
Centers”-GCSC. Lutz Grundmann studierte Architektur und
Okonomie.

Bitte beachten Sie auch unser Seminar:

9. und 10. November 2010 in Diisseldorf
7. und 8. Dezember 2010 in Frankfurt/M.
26. und 27. Januar 2011 in Miinchen

Néhere Informationen gibt lhnen gerne Stephan Wolf
Tel.: 0 61 96/47 22-700, Fax: 0 61 96/47 22-888

E-Mail: kundenservice@managementcircle.de

Zu diesen und allen anderen Themen bieten wir auch firmen-
interne Schulungen an. Ich berate Sie gerne, rufen Sie mich an.

Dirk Gollnick
Tel.: 0 61 96/47 22-646
E-Mail: gollnick@managementcircle.de MANACEMENT
www.managementcircle.de/inhouse



Seminarablauf

Steigern Sie die Gesamtrentabilitat lhres Shopping-Centers!

lhr interdisziplingres Expertenteam:

Dr. Angelus Bernreuther, Leiter BBE Standortforschung, BBE Handelsberatung GmbH, Minchen
Lutz Grundmann, Gesellschafter, Behr Grundmann & Associates, Leipzig
Thomas Elsner, Fachanwalt und Partner, Lenz und Johlen Rechtsanwalte Partnerschaft, Koin

9.00

9.10

10.00

10.45

11.00

11.45

12.30

Empfang mit Kaffee und Tee,
Ausgabe der Seminarunterlagen ab 8.15 Uhr

Herzlich willkommen!

= BegriBung durch die Seminarleiter und
kurze Vorstellungsrunde

= Uberblick Gber Ziele und Inhalte des Seminars
und Abstimmung mit Ihren Erwartungen

Revitalisierung von Handelsimmobilien -
die Markisicht

= Veranderungen von Handelskonzepten und
Zukunft des Handels

= Strukturwandel im Einzelhandel und Folge-
rungen fir ein akfives Asset Management

= Aktuelle Verbrauchertendenzen und deren
Implikationen fir eine erfolgreiche Handels-
immobilie

= Notwendigkeit von Revitalisierungen und
Anforderungen an die Werthaltigkeit von
Objekten

Shopping-Center im Betriebstypen-
wettbewerb

*  Was macht eine erfolgreiche Handels-
immobilie aus?
Wo positionieren sich Shopping-Center?
Welche Betriebstypen sind besonders
erfolgreich? Gegen wen muss sich ein
Shopping-Center behaupten?

*  Wie sieht der optimale Branchenmix in einem
Shopping-Center aus?

Kaffee- und Teepause

Revitalisierung von Handelsimmobilien -
die technische Sicht

Anlasse fir Revitalisierungen

Einordnung des Entwurfs in den Gesamtprozess
Pramisse Nachhaltiges Bauen

ENEV - was ist relevant?

Integrales Planen

Identifikation von Verbrauchsschwerpunkten

Architektonische Aspekte der
Revitalisierung

Analyse von Schwachstellen

Verbesserung der Parkplatzsituation
Barrierefreiheit

Optimierung von Flachenzuschnitten

Fassade und Positionierung der Immobilie
Architekten-Urheberrecht contra Revitalisierung?

Business Lunch

13.45 Senkung von Betriebskosten —

Energieeffizienz

Intelligente Netze

Systemiberblick

Gebaudeautomation

Beleuchtung — LED

Generierung von Zusatzeinnahmen Gber
Photovoltaik

14.30 Senkung von Betriebskosten — Kihlung,
Liftung und Heizung

= Systemiberblick

= Optimierungsmdglichkeiten bei Kihlung und
Liftung

= Einsatzmdglichkeiten von Erdwarme
Solares Kihlen

" Heizungsoptimierung

15.15 Kaffee- und Teepause

1530 Zertifizierung nach DGNB und juristische
Aspekte von Mieterhdhungen

= Bericksichtigung von Urheberrechten bei
Veranderungen

= Zertifizierung nach DGNB

= Juristische Aspekte der Durchsetzbarkeit von
Mieterhdhungen bei Revitalisierungen

16.45 Ausgewdhlte Beispiele in der Diskussion

* Fallbeispiele zur Revitalisierung von
Shopping-Centern und Fachmarkicentern
Diskussion von Knackpunkten
Vermeidung von Stolpersteinen

1745 Zusammenfassung und Gelegenheit fir Ihre noch
offenen Fragen

ca.18.00 Ende des Seminars

Teilnehmerstimmen zu Handelsimmobilien-
Seminaren von Management Circle:

= ,Es wurde transparent und mit viel Fachwissen die
Themen sehr interessant vermittelt.”
R. Ropert, LN-Mobelhandels GmbH

= ,Grundlegendes Fachwissen gut strukturiert von
exzellentem Expertenteam in kirzester Zeit vermittelt
bekommen. Das Seminar kann man nur weiter-
empfehlen!” S. Wehrum, GAB Grundsticksgesellschaft
Am Birgerpark mbH

= ,Eine sehr spannende und informative Veranstaltung
mit viel Praxisbezug und kompetenten Trainer Team.”
S. Diemling, Landeshauptstadt Miinchen
Kommunalreferat

www.managementcircle.de/09-65788
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Fir lhre Fax-Anmeldung: 061 96/47 22-999

%, -f“"eé e %
’/ 300)3170
L] L] L] { o’e’, 84%
. e 5 2 3 e
. Warum Sie dieses Seminar interessiert ReV|ta||5|eru ng von %,:%,f’
° 04/ )
= Sie mdchten die Kundenfrequenz in Ilhrem Shopping-Center Shopplng'cenfern O‘J;/J
erhéhen.
= Sie wollen trotz stdrkerem Wettbewerb die Rendite weiter Ich/Wir nehme(n) teil am:
steigern. .
1 28. September 2010 in Frankfurt/M. 0965788
Sie mochten die Attraktivitét lhrer Inmobilie verbessern. P /
Sie wollen Betriebskosten durch eine bessere Energiebilanz
senken.
=  Sie mdchten Leerstdande vermeiden und Mietertrége steigern.
. Wer sollte teilnehmen? Name/Vorname
Die Veranstaltung ist konzipiert fir Fach- und Fihrungskréfte aus der Bau-, - .
Immobilien- und Finanzwirtschaft, dem Bereich des Asset Managements, Position/Abteilung
des Einzelhandels und Centermanagements. Dariiber hinaus richten wir
uns an Projektentwickler, Projekisteuerer, Projektleiter und Projektmanager, Name/Vorname )\ J/*
an Bavingenieure, Architekten, Planer und Bauleiter sowie an private und
institutionelle Anleger und Immobilien-Manager.
Position/Abteilung
| | Termin und Veranstaltungsort Name/Vorname ) 7©
28. September 2010 in Frankfurt/M.
Novotel Frankfurt Niederrad Position/Abteilung
HahnstraBe 9
60528 Frankfurt/M. F—
Tel.: 069/66306-0
Fax: 069/66306-600
E-Mail: h5382@accor.com StraBe/Postfach
Zimmerreservierung
Fir unsere Seminarteilnehmer steht im genannten Tagungshotel ein PLZ/Ort
begrenztes Zimmerkontingent zum Vorzugspreis zur Verfigung. Nehmen
Sie die Reservierung bitte rechtzeitig selbst direkt im Hotel unter Berufung Telefon/Fax
auf Management Circle vor. Die Anfahrtsskizze erhalten Sie zusammen
mit der Anmeldebestdatigung. E
E-Mail
Ein Tipp: Unser Service-Team nennt lhnen gerne giinstige alternative
Ubernachtungsméglichkeiten in der Néhe des Tagungshotels 5 Ui
(Tel.: 0 61 96/47 22-700). arm terschrilt
Ansprechpartner/in im Sekretariat:
Mit der Deutschen Bahn ab € 109,~ zur Veranstaltung.
Infos unter: Anmeldebestdtigung bitte an: Abteilung
www.managementcircle.de/bahn BAHN
Rechnung bitte an: Abteilung
. Uber Managemenl‘ Circle Mitarbeiter: O BIS 100 O 100-200 O 200-500 O 500-1000 O UBER 1000
Management Circle steht fir WissensWerte und
ist anerkannter Bildungspartner der Unternehmen. Datenschutzhinweis
Eﬁmcpggﬁ;e\r}tvggﬁﬁﬁ Z:h:;m:;?]':\e;} Die Management Circle AG und ihre Dienstleister (z.B. Lettershops) ver-
d Mg Kifiih im deut }? P % R wenden die bei lhrer Anmeldung erhobenen Angaben fiir die Durchfiihrung
| ?n ar “S.’e’!‘ ;]m keu |S|C sgl)rocflgen doum. ] unserer Leistungen und um lhnen Angebote zur Weiterbildung auch von
nrormiéren ole sich a fuell und umtassend unter: unseren Partnerunternehmen aus der Management Circle Gruppe per Post
www.managementcircle.de zukommen zu lassen. Unsere Kunden informieren wir auBerdem telefonisch
und per E-Mail Gber unsere interessanten Weiterbildungsangebote, die
den vorher von lhnen genutzten Ghnlich sind. Sie kénnen der Verwendung
. So melden Sie sich an I'\}J\rer Daten FlTJrC \'Nelrb:z\gwepckeﬁselﬁ)sshéerzs;cingléi;?(\3 i]egerﬁﬁit gegerr\ijber
anagement Circle AG, Postfac , schborn, unter
- B . datenschutz@managementcircle.de oder telefonisch unter 06196/4722-500
Bitte einfach die Anmeldung ausfillen und méglichst bald zuriicksenden widersprechen oder eine erteilte Einwilligung widerrufen.
oder per Fax, Telefon oder E-Mail anmelden. Sie erhalten eine Bestati-
gung, sofern noch Plétze frei sind — andernfalls informieren wir Sie sofort.
Die Anmeldungen werden nach Reihenfolge der Eingénge beriicksichtigt. A Id K d .
Die Teilnahmegebihr fir das eintdgige Seminar betragt inkl. Business nme Ung/ unaenservice
Lunch, Erfrischungsgetréinken und der Dokumentation € 1.245,—. Nach Telefon: +49(0) 6196/47 22-700
Eingang lhrer Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestatigung und eine ) §
Rechnung. Sollte mehr als ein Vertreter desselben Unternehmens an der Fax: +49(0)6196/4722-:999
Veranstaltung teilnehmen, bieten wir ab dem zweiten Teilnehmer 10% E-Mail: anmeldung@managementcircle.de
Preisnachlass. Bis zu zwei Wochen vor V.eranstqhu.ngsfermm kpnnen Sie Internet: www.managementcircle.de/09-65788
kostenlos stornieren. Danach oder bei Nichterscheinen des Teilnehmers ) 3
berechnen wir die gesamte Tagungsgebihr. Die Stornierung bedarf der Postanschrift: Management Circle AG
Schriftform. Selbstversténdlich ist eine Vertretung des angemeldeten Postfach 56 29, 65731 Eschborn/Ts.
Teilnehmers méglich. Alle genannten Preise verstehen sich zzgl. der ¥
gesetzlichen MwsSt. Telefonzentrale:  +49(0) 6196/47 22-0 g

Hier online anmelden! www.managementcircle.de/09-65788



